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Description :

Prsentation de |'diteurL'Influence immdiate est |a seule mthode scientifiquement prouve pour amener votre
interlocuteur en sept minutes - ou moins - dcouvrir I'intrt de faire ce que vous lui demandez tout en
conservant son libre arbitre. Que ce soit pour motiver vos employs afin qu'ils deviennent plus productifs,
pour encourager vos clients utiliser plus souvent vos produits ou vOos Sservices, ou encore pour inciter vos
enfants faire leurs devoirs la maison, vous obtiendrez tout ce que vous voulez en six questions et sept
minutes seulement ! Aux antipodes de la manipulation, cette mthode peut tre utilise aussi bien sur vous-
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mme - pour VOUs motiver et vous pousser agir - que sur les autres.Prsentation de |'diteurL'Influence
immdiate est |a seule mthode scientifiquement prouve pour amener votre interlocuteur en sept minutes - ou
moins - dcouvrir I'intrt de faire ce que vous lui demandez tout en conservant son libre arbitre. Que ce soit
pour motiver vos employs afin qu'ils deviennent plus productifs, pour encourager vos clients utiliser plus
souvent vos produits ou VoS services, ou encore pour inciter vos enfants faire leurs devoirs la maison, vous
obtiendrez tout ce que vous voulez en six questions et sept minutes seulement ! Aux antipodes de la
manipulation, cette mthode peut tre utilise aussi bien sur vous-mme - pour vous motiver et vous pousser
agir - que sur les autres.Biographie de |'auteurMichael V Pantalon, psychologue et chercheur lafacult de
mdecine de Y ale, exerce en tant que coach, consultant et thrapeute. Il a publi de nombreux articles dans des
revues spcialises et donne des confrences travers le monde.



